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Ce document doit nous permettre de cerner le profil de votre société, ses produits et la démarche export que vous envisagez afin de sélectionner les contacts locaux les plus pertinents.
Merci donc de répondre à ce questionnaire le plus précisément possible et de le retourner complété par email à M. Selim GRITLI, Chargé d’Affaires Export, Industries & Cleantech : selim.gritli@businessfrance.fr  / Mob. : +216 55 550 265

1. Votre entreprise

[bookmark: Texte10][bookmark: Texte11]Raison sociale :      	 SIRET :      	
[bookmark: Texte12]Responsable :     	
[bookmark: Texte13]Fonction :      	
[bookmark: Texte14]Site internet :      	
[bookmark: Texte20][bookmark: Texte15]Année de création de l’entreprise :     	 Nombre d’employés :      	
[bookmark: Texte16]Appartenance à un groupe ? Si oui, lequel :      		
[bookmark: Texte17]Chiffre d’affaires global (préciser l’année) :      		
[bookmark: Texte18]Chiffre d’affaires export (% CA global) :      		
[bookmark: Texte19]Nombre d’années d’expérience à l’export :    		


2. Votre activité, vos produits/services

Activités de la société :
     	
	
	

NAF :     	

Principaux clients / références commerciales (France et étranger) :
[bookmark: Texte2]     	
	

Principaux concurrents (France et étranger) :
[bookmark: Texte3]     	
	

Principaux produits et/ou services destinés à l’export :
[bookmark: Texte4]     	
	

Quels sont les atouts concurrentiels de vos produits ?
[bookmark: Texte5]     	
	
	

[bookmark: Texte6]Codes douaniers :     	

[bookmark: Texte7]Tarifs export :     	

[bookmark: Texte8]Certifications / Normes / Label / Prix obtenus :      	
	

[bookmark: Texte9]Quel est votre statut actuel en matière de propriété industrielle (brevet, dépôt de marque, etc) et zone de couverture géographique ?     	
	
	


3. Votre expérience à l’export

[bookmark: CaseACocher18][bookmark: CaseACocher19]Avez-vous une activité à l’international ? (|_|oui/ |_|non)

Si oui, veuillez préciser vos pays/zones d’export :
     	
	
	

En général, sous quelle(s) forme(s) de présence commerciale exportez-vous ?
|_|Agent
[bookmark: CaseACocher2]|_|Distributeur
[bookmark: CaseACocher3]|_|Franchise
[bookmark: CaseACocher4]|_|Vente en direct
[bookmark: CaseACocher5]|_|Partenaire industriel
[bookmark: CaseACocher6]|_|Autres (veuillez préciser) : 	

[bookmark: CaseACocher20][bookmark: CaseACocher21]Participez-vous à des salons à l’étranger ? (|_|oui/ |_|non)

Si oui, lesquels ? (pays, date et nom du/des salon(s))
[bookmark: Texte22]     	
	
	
	
	
	
	

Langues parlées :
[bookmark: Texte23]     	
	
	










En cas d’approche multi-pays, veuillez dupliquer cette page pour chacun des pays ciblés

4. Votre projet export : Tunisie

Objectif(s) recherché(s) sur le pays/zone visé :
[bookmark: CaseACocher13]|_|Recherche de partenaires industriels ou technologiques
[bookmark: CaseACocher14]|_|Implantation commerciale/ Franchise/ Joint-venture
[bookmark: CaseACocher15]|_|Recherche de distributeurs ou agents
[bookmark: CaseACocher16]|_|Recherche de clients
[bookmark: CaseACocher17]|_|Autres (veuillez préciser) : 	

Description de votre projet :
[bookmark: Texte24]     	
	
	
	
	

Nature du produit ou service destiné à l’exportation :
[bookmark: Texte25]     	
	
	

Profil des sociétés ciblées (domaine d’activité, taille, localisation, etc) :
[bookmark: Texte26]     	
	
	

Profil des interlocuteurs visés (fonction) :
	

Souhaitez-vous cibler une (ou des) entreprise(s) en particulier ? (nom et coordonnées)
	
	
	

Avez-vous des contacts sur place ? (|_|oui/ |_|non)
Si oui, veuillez préciser :
[bookmark: Texte27]     	
	
	
	

Autres informations utiles :
[bookmark: Texte28]     	
	
	




Merci de nous retourner ce formulaire accompagné des supports commerciaux disponibles (plaquette, brochure, catalogue produits, liste de prix…) sous format électronique.
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